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КОМПАНИИ И РЫНКИ

Подводя финансовые итоги 2008 года, невозможно 
не вспомнить о самых значимых его событиях. На 
этот раз одним из них, безусловно, стал мировой 

финансовый кризис, который не обошел стороной и 
Россию. Анализ причин его возникновения лучше оста-
вить специалистам, а вот подумать о том, как выживать 
арматуростроителям в радикально изменившихся эко-
номических условиях, и поделиться наработанным опы-
том будет не лишним. 

На данный момент в более выгодном положении ока-
зались те заводы, которые в последние годы вкладывали 
значительные средства в обновление парка оборудования, 
внедряли новые технологии и, конечно же, растили высо-
коквалифицированных специалистов. ООО «Гусевский 
Арматурный Завод «ГУSАР» стало одним из таких пред-
приятий. За прошедшие два года, с момента смены соуч-
редителей, мы вложили в организационно-технические 
мероприятия около 100 миллионов рублей. Значитель-
ным шагом вперед стало достижение взаимопонимания 
в вопросах перспективного развития предприятия. Мы 
смогли освоить и поставить на поток большое количество 
новых изделий, расширить размерный ряд выпускаемой 
продукции до DN 600, для чего в ноябре минувшего года 
был запущен специальный обрабатывающий центр про-
изводства Германии для корпусных деталей DN 400, 500 
и 600. Всего же на нашем заводе установлено 11 подобных 
центров. 

Рост показателей по объему продаж продукции завода 
за период с 2007 по 2008 год составил более 50%. Главная 

ставка была сделана на качество выпускаемой продукции, 
что, в свою очередь, позволило значительно увеличить 
число потребителей из нефтяного и газового сектора про-
мышленности России. Кроме этого, мы придаем большое 
значение работе напрямую с потребителями, что даёт воз-
можность обеспечивать относительную стабильность за-
казов для загрузки производства.

В 2008 году мы выполнили заказ для «Транснефти» 
по ОТТ-75.180.00-КТН-272-06 и успешно прошли тех-
нический аудит производства специалистами ТНК-ВР, 
после чего наше предприятие было включено в реестр 
поставщиков.

Для того чтобы выжить в условиях кризиса, необходимо 
включить все возможности по экономии, освоению новых 
видов продукции, внедрению современных технологий и 
оборудования, хотя это и кажется парадоксальным.

Выжить и процветать несмотря ни на что смогут 
только те предприятия, которые выпускают продукцию 
высшего качества, так как при избытке предложений 
решающую роль играет не только фактор цены, но и 
качества. И конечно, заказчик не упустит возможность 
сделать оптимальный выбор. Даже девальвация валю-
ты, которой многие опасаются, для российской про-
мышленности будет полезна – ведь в последнее время 
на рынке, в том числе арматурном, появилось слишком 
много импортной продукции. Но в случае девальвации 
она подорожает, и конкурентоспособность российских 
предприятий повысится. Сегодняшний резкий спад 
потребления повторяет сценарий 2002 года, когда про-

изводителей арматуры опускали 
по цене, что называется «ниже 
плинтуса», и неплохо было бы 
нам всем сделать выводы и чаще 
обмениваться информацией, а 
не стараться жить в собственной 
скорлупе, ведь один в поле не 
воин.

Но, тем не менее, несмотря 
ни на что, заводы по производст
ву арматуры стали сильнее, 
опытнее и мобильнее, и будем 
надеяться, что и этот кризис мы 
переживём.

Желаю всем арматурострои-
телям побольше оптимизма, уда-
чи, и чтобы госпожа «экономика» 
дарила всем нам свою любовь.

Завод «ГУSАР»: 
ставка на качество – залог успеха
А.А. Берёзкин, генеральный директор ООО «ГУSАР»
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